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V&S Executive Suite: le Modèle

L'art de construire une vision stratégique* : un modèle puissant, 
vecteur de performance, catalyseur de R.O.I., développé par Michael 
Doyle, approuvé et adopté par les entreprises Fortune 500, institutions 
et gouvernements qu'il a accompagnés. En France, ce modèle a 
notamment permis le redéploiement de Leroy Merlin en 2007.

Quoi ?:
→ Construire en 8 phases une vision stratégique
→ Élaborer une stratégie exhaustive, concrète et réaliste
→ Un modèle de vision stratégique applicable à des problématiques à 
court, moyen et long terme 

*Michael Doyle
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